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وقتی تصمیم گرفتم کسب و کار خودم رو راه بندازم، اولین چالشی که باهاش روبرو شدم این بود که چطوری باید
دیده بشم؟ اینستاگرام یکی از اولین انتخابهایی بود که به ذهنم رسید. اما باورم نمیشد که این پلتفرم چقدر

میتونه در رشد کسب و کار کمککننده باشه. حالا میخوام داستان خودم رو با شما به اشتراک بذارم، داستانی که از
صفر شروع شد و توی کمتر از سه ماه به 10 هزار فالوور فعال رسید.

شروع از صفر

همه چیز از یک ایده ساده شروع شد. من تصمیم گرفتم که هنر دستساز خودم رو که شامل زیورآلات بود، به
صورت آنلاین بفروشم. بدون هیچ تجربهای در اینستاگرام، شروع به ایجاد صفحه کردم و از دوستان و خانوادهام

خواستم که من رو فالو کنند. اما تعداد فالوورها خیلی کم بود و رشد کندی داشتم.

یک نکته مهم که به زودی متوجه شدم این بود که باید همزمان به جذب فالوور و ارائه محتوای ارزشمند تمرکز کنم.
من میدونستم که برای جذب فالوور باید صبور باشم، ولی در عین حال نیاز به استراتژیهایی داشتم که بتونم خودم

رو از دیگران متمایز کنم.

تغییرات تدریجی و احساس نتیجه گرفتن

در ابتدای مسیر، شاید میزان رشد به اندازهای که انتظار داشتم نباشد، اما با گذشت زمان، متوجه شدم که از طریق
همین فعالیتهای ساده، به تدریج فالوورهای جدید به صفحهام اضافه میشوند. این تغییرات به قدری تدریجی بود
که در ابتدا نتواستم به طور کامل آن را درک کنم. اما زمانی که شروع به ارزیابی نتایج کردم، به وضوح فهمیدم که در

مسیر درستی هستم. برخی نشانههایی که نشاندهنده این بود که نتیجه میگیرم شامل موارد زیر بود:

افزایش تعداد فالوورها: یکی از نشانههای ملموس این بود که فالوورهای واقعی، نه فقط از خانواده و .1
دوستانم، بلکه از دیگر افراد و حتی رقبای مشابه شروع به دنبال کردن صفحهام کردند. این نشان میدهد که

محتوای من به دست افراد جدیدی رسیده است.

تعامل بیشتر: هر روز تعداد لایکها و کامنتهای من بیشتر میشد. این تعاملات باعث شد که پیج من بیشتر .2
در معرض نمایش قرار گیرد و به همین ترتیب میزان تعاملات افزایش یابد.

افزایش اعتماد به برند: در ابتدا، شاید افراد به صفحه من با شک و تردید نگاه میکردند، اما به مرور زمان، .3
اعتبار من بیشتر شد و اعتماد بیشتری از سوی مخاطبانم دریافت کردم. این موضوع موجب شد که بیشتر افراد

تصمیم بگیرند که از محصولات من خرید کنند.
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نتایج ملموس از مسابقات و هدایا: برگزاری مسابقات و هدایا باعث شد که نه تنها فالوورهای بیشتری جذب .4
کنم، بلکه مشارکت بیشتری در صفحه من شکل بگیرد. مسابقات باعث شد که افراد صفحه من را به

دوستانشان معرفی کنند و این شبکهسازی منجر به رشد بیشتر شد.

ترفندهای طلایی من برای رشد

در این بخش میخوام ترفندهایی رو که به من کمک کرد، با شما به اشتراک بذارم:

1. محتوای با کیفیت و منظم

از همون ابتدا فهمیدم که محتوا، شاه کلید موفقیته. شروع کردم به گرفتن عکسهای حرفهای از محصولاتم. حتی از
نور طبیعی استفاده میکردم و تلاش میکردم که پسزمینهها ساده و تمیز باشه تا تمرکز بیشتر روی محصول باشه.

علاوه بر عکسهای زیبا، شروع به نوشتن کپشنهای جذاب کردم. نه تنها محصولات رو معرفی میکردم، بلکه
داستانهایی از پشت صحنه ساخت زیورآلات و الهامبخشی که داشتم رو میگفتم.

در همین مدت، متوجه شدم که نظم و پیوستگی در ارسال پستها بسیار مهمه. تصمیم گرفتم حداقل سه پست در
هفته منتشر کنم. این باعث شد که فالوورها هم به تدریج انتظار محتواهای جدید از من داشته باشند.
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2. استفاده از هشتگهای هدفمند

هشتگها ابزار قدرتمندی هستن. من شروع کردم به تحقیق درباره هشتگهایی که مرتبط با کسب و کارم بودن و از
اونها به صورت هوشمندانه استفاده کردم. همچنین یاد گرفتم که ترکیب هشتگهای پرطرفدار با هشتگهای

خاصتر و کمتر استفاده شده میتونه کمک کنه که پستها به مخاطبین هدف بیشتری نشون داده بشه.

بهطور مثال، هشتگهایی مثل #زیورآلات_دستساز و #هنر_دستساز برای من کمککننده بودن. همچنین از
هشتگهای مربوط به جشنوارهها و مناسبتهای خاص استفاده میکردم که باعث میشد محتوای من بیشتر دیده

بشه.

3. تعامل با مخاطبان

هر وقت کسی پستهای من رو لایک یا کامنت میذاشت، سریع پاسخ میدادم. حتی اگه کسی سوالی میپرسید،
من با دقت پاسخ میدادم و سعی میکردم که فضا رو دوستانه نگه دارم. این تعاملات باعث شد که یک جامعه فعال

از فالوورها دور خودم بسازم. هر روز سعی میکردم با فالوورهای جدیدی که مرتبط با حوزه کاری من بودن، ارتباط
برقرار کنم.

همچنین از استوریها برای برقراری ارتباط سریعتر با فالوورها استفاده میکردم. استوریها فرصتی عالی برای
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نظرسنجیها، پاسخ به سوالات و حتی معرفی محصولات جدید بودند.

4. برگزاری مسابقات و هدایا

یکی از بهترین ترفندهایی که باعث شد به سرعت فالوور جذب کنم، برگزاری مسابقات بود. در این مسابقات از
فالوورها میخواستم که دوستان خودشون رو تگ کنند یا پستهای من رو به اشتراک بذارن. این کار باعث شد که

صفحه من به سرعت به افراد بیشتری معرفی بشه.

هر مسابقهای که برگزار میکردم، شرایط ساده و جذاب داشت و همیشه جایزهای مرتبط با کسب و کارم بود. این
مسابقات نه تنها باعث جذب فالوورهای جدید شد، بلکه فالوورهای فعلی رو هم ترغیب به مشارکت بیشتر میکرد.

این مقاله نیز پیشنهاد میشد : بهترین نکات برای رشد سریع پیج در اینستاگرام

رشد بیسابقه

با این ترفندها، توی کمتر از سه ماه به 10 هزار فالوور فعال رسیدم. فالوورهایی که نه تنها پستهای من رو
میدیدند، بلکه به مشتریان وفادار تبدیل شدند. این رشد سریع باعث شد که کسب و کارم نه تنها در فضای آنلاین

بلکه در دنیای واقعی هم دیده بشه.

اما میدونید چی کمکم کرد که این مسیر رو سریعتر طی کنم؟

اپلیکیشن بلوما؛ همراهی برای رشد سریعتر

در اواسط راه با اپلیکیشن بلوما آشنا شدم، که واقعاً تحولی در روند رشد صفحهام ایجاد کرد. بلوما یک ابزار
فوقالعاده برای افزایش تعامل و فالوورهای 100 درصد ایرانی با هزینه بسیار کم بود. این اپلیکیشن به من کمک کرد

که بدون نیاز به زمان زیادی، به طور خودکار و روزانه فالوورهایی فعال و واقعی جذب کنم.

ویژگی های ویژه بلوما:

یکی از مزایای اصلی بلوما این بود که برای هر نوع پکیجی که انتخاب میکردی، به صورت کاملاً هدفمند و با دقت
فالوورهایی ایرانی و مرتبط با حوزه کاری شما جذب میشدند. برای مثال، در پکیج پایه، این اپ به طور میانگین

روزانه 100 فالوور جدید به پیج من اضافه میکرد. این فالوورها نه تنها تعداد صفحه من رو افزایش میدادند، بلکه
به دلیل اینکه ایرانی بودند و علاقهمند به حوزه من، تعاملات واقعی و مفیدی هم داشتند.

https://mocam.ir/article/yosof_ahmadi/%D8%A8%D9%87%D8%AA%D8%B1%DB%8C%D9%86-%D9%86%DA%A9%D8%A7%D8%AA-%D8%A8%D8%B1%D8%A7%DB%8C-%D8%B1%D8%B4%D8%AF-%D8%B3%D8%B1%DB%8C%D8%B9-%D9%BE%DB%8C%D8%AC-%D8%AF%D8%B1-%D8%A7%DB%8C%D9%86%D8%B3%D8%AA%D8%A7%DA%AF%D8%B1%D8%A7%D9%85-%D8%A8%D8%A7-10-%D8%B1%D8%A7%D9%87%DA%A9%D8%A7%D8%B1-%D9%85%D9%87%D9%85-%D9%88-%DA%A9%D8%A7%D8%B1%D8%A8%D8%B1%D8%AF%DB%8C
https://bluema.ir
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چطور کار میکنه؟

بلوما با استفاده از الگوریتمهای هوشمند، پروفایلهای فعال و علاقهمند به محتواهای مشابه رو شناسایی میکنه و
به صورت خودکار فالوور اضافه میکنه. این کار باعث میشه که شما فالوورهایی با علایق مشابه و فعالیتهای

مرتبط جذب کنید، نه اینکه فقط تعداد فالوورها زیاد بشه، بلکه تعاملات واقعی و موثر هم شکل بگیره.

همچنین، بلوما این امکان رو به من داد که زمانهای بهینه برای پستگذاری رو شناسایی کنم تا محتوای من
بیشترین بازخورد رو دریافت کنه. این ویژگی باعث شد که پستهایم نه تنها بیشتر دیده بشه، بلکه تعداد لایکها،

کامنتها و تعاملات افزایش پیدا کنه.

مدیریت ساده و مقرون به صرفه

یکی از بزرگترین مزایای بلوما اینه که با هزینه بسیار کم، نتایج فوقالعادهای به شما میده. شما با پرداخت هزینهای
بسیار کمتر از راههای تبلیغاتی دیگر، میتونید روزانه فالوورهای واقعی و فعال ایرانی جذب کنید. این به من کمک

کرد که از روزهای اول که شروع کردم، به سرعت رشد کنم و از نظر تعاملات هم بازخوردهای عالی داشته باشم.

اگر شما هم مثل من در ابتدای راه هستید و میخواهید سریعتر به نتیجه برسید، پیشنهاد میکنم که حتماً از
ابزارهایی مثل بلوما استفاده کنید. این اپلیکیشن میتونه مسیر رشد شما رو هموارتر و سریعتر کنه، بدون اینکه

نیازی به صرف هزینههای بالا یا زمان زیاد باشه.
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چطور بفهمیم که داریم نتیجه میگیریم؟

برای اینکه مطمئن شوید که دارید نتیجه میگیرید، بهتر است از چند روش مختلف برای ارزیابی عملکرد خود
استفاده کنید:

تحلیل آمار: از ابزارهای تحلیل اینستاگرام استفاده کنید تا میزان رشد فالوورها، لایکها، کامنتها و تعاملات .1
را مشاهده کنید. این ابزارها به شما نشان میدهند که چه نوع محتوایی بیشترین تاثیر را داشته است و کجا

باید تغییراتی ایجاد کنید.

بازخورد از مخاطبان: اگر شروع به دریافت پیامها و نظرات مثبت از فالوورها کردید، این نشاندهنده این است .2
که محتوای شما تأثیرگذار بوده است.

افزایش نرخ تبدیل: در نهایت، مهمترین نشانه این است که چطور تعاملات آنلاین به فروش واقعی تبدیل .3
میشوند. اگر فروش شما همزمان با افزایش فالوورها بالا میرود، پس قطعاً در مسیر درستی هستید.

نتیجهگیری

رشد در اینستاگرام ممکنه در نگاه اول سخت به نظر بیاد، اما با استفاده از ترفندهای درست و ابزارهای مناسب،
میتونید در مدت زمان کوتاهی به موفقیت برسید. داستان من نشون میده که حتی با شروع از صفر هم میشه به

نتایج بزرگی رسید، فقط کافیه که اراده کنید و از ابزارهای مناسب بهره ببرید.

یادتون باشه، موفقیت در اینستاگرام فقط به تعداد فالوورها بستگی نداره، بلکه کیفیت ارتباط با فالوورها و محتوای
ارزشمندی که ارائه میکنید، عامل اصلی در تبدیل فالوورها به مشتریان واقعی و وفادار هست.
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